
Overname van 
bouwbedrijven
Groeien door overname.

Ontdek de 
topics & schrijf

je in!

Meer kennis, meer inzicht
Dit is een initiatief van de Vlaamse Confederatie Bouw, met steun van VLAIO.

Groeien, dat is de ambitie van veel aannemers. Velen willen dat realiseren 
door het uitvoeren van meer werken/projecten maar daar heb je personeel 
voor nodig. En dat personeelstekort doet ons overnames overwegen.  We 
loodsen jullie door het overnameproces heen. Zicht krijgen op de verschillende 
stappen, timing, kostprijs en contracten is een must.   



    1   Overdrachtsproces en strategische 
overwegingen.

In overdrachtsproces spelen naast 
menselijke en emotionele aspecten ook 
bedrijfsmatige, financiële, fiscale en 
juridische overwegingen elk hun rol. We 
beantwoorden vragen zoals o.a. hoe maak 
in mijn bedrijf overdrachtsklaar? Wat zijn de 
niet-financiële waardedrijvers? Hoeveel tijd 
neemt een overdrachtsproces in beslag? 

    2  Commercieel proces: zoeken naar 
kopers/verkopers en onderhandelen.

Het is cruciaal om op te lijsten wie zowel 
interesse als de capaciteit hebben om 
een bedrijf over te nemen. Daarbij is 
confidentialiteit essentieel, want het bedrijf 
moet informatie delen die een betrouwbaar 
beeld geeft op de economische en 
financiële staat. We bekijken hoe je dit doet 
en de onderhandelingen in goede banen 
leidt. 

    3  Hoeveel is mijn bedrijf waard?  Krijg 
inzicht in waarderingsmethoden. 

Er bestaan heel wat waarderingsmethodes. 
Wij lichten de 3 courant gebruikte methodes 
toe aan de hand van een voorbeeld. We 
staan ook stil bij het verschil tussen waarde 
en prijs. We geven zicht op de gebruikelijke 
financieringsmogelijkheden. 

    4  Juridisch kader voor overdracht en de 
overgangsperiode.

Een overdracht legt men vast in een 
juridisch bindende overeenkomst. Hier 
komen een aantal variabelen en soms ook 
bijzondere overeenkomsten bij kijken. We 
gaan dieper in op de overgangsperiode en 
de juridische kant van het verhaal.

EN WIL JE WETEN HOE?
Tijdens dit Lerend Netwerk van Embuild 
Vlaanderen krijg je van experten antwoord 
op de volgende vragen: Hoe maak je 
het bedrijf overdrachtsklaar? Waar vind 
je (ver)kopers? Hoe onderhandel je? 
Welke waarde heeft mijn bedrijf en welke 
juridische contracten gaan hiermee 
gepaard? 

JOUW TOPICS TRAJECT
   Aannemers vanaf 5 tot 50 werknemers     

     uit alle provincies zijn welkom.
 4 inspirerende en praktische 

groepsmomenten.
 Leer van experten en andere 

deelnemers.

Data, locaties & tijdstip 
Donderdag 30 november   Embuild, Zwijnaarde
Dinsdag 12 december   Embuild, Zwijnaarde
Donderdag 18 januari   Embuild, Zwijnaarde
Dinsdag 6 februari   Embuild, Zwijnaarde

De 4 sessies duren telkens van 13:30 tot 16:30 en 
eindigen met een netwerking met cake en koffie.

Deelnameprijs (exclusief btw)
1 persoon 500€ 
2 personen van hetzelfde bedrijf 720€

Schrijf je hier in: topics-vlaanderen.be
Meer info: topics@embuild.be


